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LAMPIRAN 

Lampiran 1 : Daftar Pertanyaan Wawancara 

DAFTAR PERTANYAAN WAWANCARA 

Daftar pertanyaan wawancara ini berfungsi untuk menjawab 

rumusan masalah pada penelitian yang berjudul “Analisis 

Penetapan Harga Jual Untuk Optimalisasi Laba Sepatu Sandal 

Hilmi Fashion”. Berikut daftar pertanyaan wawancara untuk 

menjawab rumusan masalah bagaimana strategi penetapan harga 

jual untuk mendapatkan laba yang optimal sepatu sandal Hilmi 

Fashion?. Daftar pertanyaan wawancara ini ditujukan kepada 

narasumber sebagai subyek pada penelitian. Terdapat dua 

subyek dalam penelitian ini, yaitu pemilik usaha dan kepala 

produksi.  

Narasumber : Bapak Kholiq Widiarto 

Jabatan : Pemilik Usaha 

Daftar Pertanyaan : 

1. Apa yang membedakan produk Hilmi Fashion dengan 

produk lain yang sejenis? 

2. Apakah ada perbedaan harga jual antara distributor dan 

pembeli lain? 

3. Hal-hal apa saja yang dipertimbangkan dalam menetapkan 

harga jual? 

4. Apakah untuk saat ini permintaan konsumen terhadap 

produk Hilmi Fashion semakin meningkat? 

5. Cara apa yang dilakukan agar usaha ini mampu bersaing 

dengan pesaing produk yang sejenis? 

6. Bagaimana dengan pengembalian produk jika terdapat 

produk cacat atau tidak sesuai dengan pesanan? 

7. Biaya apa saja yang dikeluarkan dalam membuat sebuah 

produk? 



 
 

 
 

8. Adakah pesaing yang menetapkan harga jual yang lebih 

murah? 

9. Bagaimana cara yang dilakukan dalam memasarkan atau 

mempromosikan produk? 

10. Apakah harga yang telah ditetapkan oleh Hilmi Fashion telah 

mencapai laba yang optimal? 

Narasumber : Hilmi Ferdiansyah Widiarto 

Jabatan : Kepala Produksi 

Daftar Pertanyaan : 

1. Peralatan apa saja yang digunakan dalam produksi selam 

pembuatan produk? 

2. Berapa banyak produk yang dihasilkan dalam sehari di Hilmi 

Fashion? 

3. Bagaimana cara perusahaan meminimalisasikan biaya 

produksi? 

4. Apakah pembagian pekerjaan dalam proses produksi 

berjalan dengan baik? 

5. Laporan apa saja yang dihasilkan dalam proses produksi? 

6. Bagaimana jika terjadi hambatan selama proses produksi 

berlangsung? 

7. Apakah tenaga kerja yang ada di Hilmi Fashion menerima 

upah sesuai dengan pekerjaan yang dilakukan? 

8. Bagaimana cara yang dilakukan untuk menghindari 

kesalahan dalam pembuatan produk? 

9. Bagaimana proses produksi yang ada di Hilmi Fashion? 

10. Apakah keunggulan dari masing-masing produk yang 

dihasilkan oleh Hilmi Fashion? 

Sumber : Data Diolah 

 

 

 

 



 
 

 
 

Lampiran 2 : Matriks Penelitian 

 
Sumber : Data Diolah 

 

 

 

 

 

 

 

 

MATRIK PENELITIAN KUALITATIF 

 

NAMA : NANDA TRI HARDINA   

NIM : 161600037   

JUDUL : ANALISIS PENETAPAN HARGA JUAL UNTUK OPTIMALISASI LABA SEPATU SANDAL "HILMI FASHION" 

   

RUMUSAN 

MASALAH 
KONSEP SUBYEK DAN  OBYEK 

METODE 

PENGUMPULAN DATA 

METODE 

ANALISIS DATA 

 

DAFTAR 

RUJUKAN 

1. Bagaimana 

strategi 

penetapan 

harga jual 

sepatu 

sandal Hilmi 

Fashion? 

 

 

- Strategi 

penetapan harga 

jual 

- Perencanaan 

laba 

Subyek dalam 

penelitian ini, adalah  

Pemilik dan Kepala 

Produksi 

 

Obyek dalam 

penelitian ini adalah : 

- Analisis Penetapan 

Harga Jual. 

- Perencanaan Laba 

 

Teknik pengumpulan data 

yang digunakan dalam 

penelitian ini adalah : 

1. Dokumentasi 

2. Wawancara  

 

 

 

Analisis data 

pada penelitian 

ini menggunakan 

uji sebagai 

berikut : 

- Triangulasi 

Data 

- Metode 

Kualitatif 

 

1. Hartanto, 2001. 

Harga Pokok 

Penjualan  

2. Meilyta pratiwi, 

(2012). Peranan 

Harga Pokok 

Dalam 

Menetapkan 

Harga Jual 

Produk 

3. Masiyah Kholmi, 

Yuningsih, 2004. 

Akuntansi Biaya  

Surabaya,    14 Januari 2021  

Dosen Pembimbing,                                         Peneliti/Mahasiswa 

 
Dra. Siti Isthikhoroh.,M.Si                           Nanda Tri Hardina 



 
 

 
 

Lampiran 3 : Surat Keterangan IJin Penelitian 

 

 

 

 

 

SURAT KETERANGAN IJIN PENELITIAN 

 

 

Yang bertanda tangan dibawah ini : 

 Nama   : Kholiq Widiarto 

 Jabatan  : Pemilik Usaha 

Dengan ini memberikan ijin kepada : 

 Nama  : Nanda Tri Hardina 

 NIM  : 161600037 

Pendidikan  : Mahasiswa Universitas PGRI Adi Buana 

Surabaya 

Untuk melakukan penelitian pada usaha kami tentang “Analisis 

Penetapan Harga Jual Untuk Optimalisasi Laba Sepatu Sandal 

Hilmi Fashion”. 

Demikian surat ijin penelitian ini dibuat untuk dipergunakan 

seperlunya. 

 

Surabaya, 13 Juli 2021 

Pemilik Usaha Hilmi Fashion 

 

Kholiq Widiarto 

 

PROGRAM STUDI AKUNTANSI 

FAKULTAS EKONOMI DAN BISNI 

UNIVERSITAS PGRI ADI BUANA SURABAYA 

Jl. Dukuh Menanggal XII Telp. (031) 8281183 Surabaya 60234 

http://unipasby.ac.id 

 

http://unipasby.ac.id/


 
 

 
 

Lampiran 4 : Daftar Transaksi Hilmi Fashion 

Transaksi Bulan Januari 2018  : 

Tagihan Listrik    (10/01/18) Rp.    200.000 

Pembelian bahan   (15/01/18) Rp. 1.550.917 

Gaji Karyawan Produksi (28/01/18) Rp.    140.000 

Biaya Packing     Rp.    125.000 

Gaji Karyawan Admin   (30/01/18) Rp. 1.000.000 

Gaji Karyawan Pemasaran  (30/01/18) Rp.    800.000 

Pembelian ATK   (05/01/18) Rp.      30.000 

Biaya Promosi   (20/01/18) Rp.      50.000 

 

Transaksi Bulan Februari 2018   : 

Tagihan Listrik    (10/02/18) Rp.    200.000 

Pembelian bahan   (15/02/18) Rp. 1.550.917 

Gaji Karyawan Produksi (28/02/18) Rp.    140.000 

Biaya Packing     Rp.    125.000 

Gaji Karyawan Admin   (30/02/18) Rp. 1.000.000 

Gaji Karyawan Pemasaran  (30/02/18) Rp.    800.000 

Pembelian ATK   (05/02/18) Rp.      30.000 

Biaya Promosi   (20/02/18) Rp.      50.000 

 

Transaksi Bulan Maret 2018   : 

Tagihan Listrik    (10/03/18) Rp.    200.000 

Pembelian bahan   (15/03/18) Rp. 1.550.917 

Gaji Karyawan Produksi (28/03/18) Rp.    140.000 

Biaya Packing     Rp.    125.000 

Gaji Karyawan Admin   (30/03/18) Rp. 1.000.000 

Gaji Karyawan Pemasaran  (30/03/18) Rp.    800.000 

Pembelian ATK   (05/03/18) Rp.      30.000 

Biaya Promosi   (20/03/18) Rp.      50.000 

 



 
 

 
 

Transaksi Bulan April 2018  : 

Tagihan Listrik    (10/04/18) Rp.    200.000 

Pembelian bahan   (15/04/18) Rp. 1.550.917 

Gaji Karyawan Produksi (28/04/18) Rp.    140.000 

Biaya Packing     Rp.    125.000 

Gaji Karyawan Admin   (30/04/18) Rp. 1.000.000 

Gaji Karyawan Pemasaran  (30/04/18) Rp.    800.000 

Pembelian ATK   (05/04/18) Rp.      30.000 

Biaya Promosi   (20/04/18) Rp.      50.000 

 

Transaksi Bulan Mei 2018   : 

Tagihan Listrik    (10/05/18) Rp.    200.000 

Pembelian bahan   (15/05/18) Rp. 1.550.917 

Gaji Karyawan Produksi (28/05/18) Rp.    140.000 

Biaya Packing     Rp.    125.000 

Gaji Karyawan Admin   (30/05/18) Rp. 1.000.000 

Gaji Karyawan Pemasaran  (30/05/18) Rp.    800.000 

Pembelian ATK   (05/05/18) Rp.      30.000 

Biaya Promosi   (20/05/18) Rp.      50.000 

 

Transaksi Bulan Juni 2018  : 

Tagihan Listrik    (10/06/18) Rp.    200.000 

Pembelian bahan   (15/06/18) Rp. 1.550.917 

Gaji Karyawan Produksi (28/06/18) Rp.    140.000 

Biaya Packing     Rp.    125.000 

Gaji Karyawan Admin   (30/06/18) Rp. 1.000.000 

Gaji Karyawan Pemasaran  (30/06/18) Rp.    800.000 

Pembelian ATK   (05/06/18) Rp.      30.000 

Biaya Promosi   (20/06/18) Rp.      50.000 

 

Transaksi Bulan Juli    : 



 
 

 
 

Tagihan Listrik    (10/07/18) Rp.    200.000 

Pembelian bahan   (15/07/18) Rp. 1.550.917 

Gaji Karyawan Produksi (28/07/18) Rp.    140.000 

Biaya Packing     Rp.    125.000 

Gaji Karyawan Admin   (30/07/18) Rp. 1.000.000 

Gaji Karyawan Pemasaran  (30/07/18) Rp.    800.000 

Pembelian ATK   (05/07/18) Rp.      30.000 

Biaya Promosi   (20/07/18) Rp.      50.000 

 

Transaksi Bulan Agustus 2018  : 

Tagihan Listrik    (10/08/18) Rp.    200.000 

Pembelian bahan   (15/08/18) Rp. 1.550.917 

Gaji Karyawan Produksi (28/08/18) Rp.    140.000 

Biaya Packing     Rp.    125.000 

Gaji Karyawan Admin   (30/08/18) Rp. 1.000.000 

Gaji Karyawan Pemasaran  (30/08/18) Rp.    800.000 

Pembelian ATK   (05/08/18) Rp.      30.000 

Biaya Promosi   (20/08/18) Rp.      50.000 

 

Transaksi Bulan September 2018 : 

Tagihan Listrik    (10/09/18) Rp.    200.000 

Pembelian bahan   (15/09/18) Rp. 1.550.917 

Gaji Karyawan Produksi (28/09/18) Rp.    140.000 

Biaya Packing     Rp.    125.000 

Gaji Karyawan Admin   (30/09/18) Rp. 1.000.000 

Gaji Karyawan Pemasaran  (30/09/18) Rp.    800.000 

Pembelian ATK   (05/09/18) Rp.      30.000 

Biaya Promosi   (20/09/18) Rp.      50.000 

 

Transaksi Bulan Oktober 2018 : 

Tagihan Listrik    (10/10/18) Rp.    200.000 



 
 

 
 

Pembelian bahan   (15/10/18) Rp. 1.550.917 

Gaji Karyawan Produksi (28/10/18) Rp.    140.000 

Biaya Packing     Rp.    125.000 

Gaji Karyawan Admin   (30/10/18) Rp. 1.000.000 

Gaji Karyawan Pemasaran  (30/10/18) Rp.    800.000 

Pembelian ATK   (05/10/18) Rp.      30.000 

Biaya Promosi   (20/10/18) Rp.      50.000 

 

Transaksi Bulan November 2018 : 

Tagihan Listrik    (10/11/18) Rp.    200.000 

Pembelian bahan   (15/11/18) Rp. 1.550.917 

Gaji Karyawan Produksi (28/11/18) Rp.    140.000 

Biaya Packing     Rp.    125.000 

Gaji Karyawan Admin   (30/11/18) Rp. 1.000.000 

Gaji Karyawan Pemasaran  (30/11/18) Rp.    800.000 

Pembelian ATK   (05/11/18) Rp.      30.000 

Biaya Promosi   (20/11/18) Rp.      50.000 

 

Transaksi Bulan Desember 2018  : 

Tagihan Listrik    (10/12/18) Rp.    200.000 

Pembelian bahan   (15/12/18) Rp. 1.550.917 

Gaji Karyawan Produksi (28/12/18) Rp.    140.000 

Biaya Packing     Rp.    125.000 

Gaji Karyawan Admin   (30/12/18) Rp. 1.000.000 

Gaji Karyawan Pemasaran  (30/12/18) Rp.    800.000 

Pembelian ATK   (05/12/18) Rp.      30.000 

Biaya Promosi   (20/12/18) Rp.      50.000 

 

Sumber : Data Hilmi Fashion 
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