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PENDAHULUAN

1.1 Latar Belakang

Seiring bertambah majunya pertumbuhan ekonomi dunia industri di
indonesia, menjadi modal utama yang dapat dimanfaatkan oleh pengusaha di
bidang industri plastik. Semakin bertambahnya jumlah perusahaan dalam industri
ini sehingga dapat dipastikan banyaknnya persaingan yang meningkat dan hal ini
mengakibatkan perusahaan harus bisa menetapkan strategi yang terbaik guna
meningkatkan standart produk.

Supplier merupakan faktor penting untuk memenuhi rantai pasok perusahaan
dalam bersaing dengan memenuhi kebutuhan bahan baku yang sesuai spesifikasi,
pengiriman tepat waktu, memiliki kualitas yang unggul dan harga yang terjangkau
merupakan hal yang dibutuhkan oleh perusahaan. Pemilihan supplier harus benar-
benar diperhatikan oleh perusahaan karena berdampak terhadap proses produksi
perusahaan. CV. Surya Putra Plastik merupakan perusahaan yang berlokasi di Ds.
Gading RT 08 RW 04, Kec. Krembung Kab. Sidoarjo. Perusahaan ini bergerak
dibidang pembuatan berbagai macam produk yang berbahan baku biji plastik
seperti sendok, garpu, pot bunga, dll. Dalam melakuan pemasarannya perusahaan
ini juga melakukan kerjasama dengan perusahaan lain dengan membuat suatu
produk yang selanjutnya didistribusikan ke perusahaan yang melakukan kerjasama.
Dengan berbagai macam varian produknya, perusahaan ini menerapkan strategi
pemilihan supplier yang tidak tetap, menyesuaikan dengan kondisi yang ada dengan
memperhatikan faktor-faktor yang paling berpengaruh dalam penetapan proses
produksi perusahaan. Sering kali perusahaan terlambat untuk menyuplai produk ke
konsumen, masalah tersebut diakibatkan oleh bahan baku, sumber daya manusia
serta minimnya fasilitas mesin produksi di perusahaan. Hal yang paling
berpengaruh, perusahaan kurang mampu menganalisa pemilihan bahan baku yang
yang tepat untuk memenuhi kebutuhan perusahaan, karena selama ini perusahaan

belum memiliki prosedur dalam pemilihan supplier yang sesuai dengan Kriteria-



kriteria yang dibutuhkan. Pemilihan supplier hanya berdasarkan perbadingan harga
bahan baku dan kurang mempertimbangkan faktor-faktor yang lain, sehingga sering
terjadi permasalahan mengenai kualitas dan keterlambatan pengiriman bahan baku.
Oleh karena itu perusahaan saat ini harus cermat untuk memastikan stok bahan baku
agar hasil produksi perusahaan dapat memenuhi permintaan konsumen yang terus
meningkat dan yang paling utama yaitu bijak dalam melakukan strategi pemilihan
supplier.

Untuk pendekatan kualitatif dengan pengintegrasian dari metode yang
terdapat pada pendekatan kuantitatif dengan metode yang ada. Metode kualitatif
yang banyak sekali digunakan oleh peneliti ialah Proses Hirarki Analitis (Analytic
Hierarchy Process ), yang menawarkan metodologi untuk mengurutkan alternatif
penyelesaian masalah berdasarkan penilaian pembuat keputusan dengan
memperhatikan pentingnya suatu kriteria dan sejauh mana Kriteria-Kkriteria tersebut
dipenuhi oleh tiap alternatif. Analytical Hierarchy Process (AHP) telah
diaplikasikan secara luas dalam problem pengambilan keputusan yang melibatkan
beberapa kriteria dalam sistem yang banyak tingkatannya. Metode ini dapat
digunakan untuk struktur yang kompleks, problem hirarki yang multi person, multi
atribut, dan multi periode. Analytical Hierarchy Process (AHP) cukup banyak
digunakan dalam penyusunan prioritas. Sebagai contoh untuk menyusun prioritas
penelitian, pihak manajemen lembaga penelitian sering menggunakan beberapa
kriteria seperti dampak penelitian, biaya, kemampuan SDM, dan waktu

pelaksanaan (Masudin Ilyas, 2017:6).

1.2 Rumusan Masalah

Berdasarkan latar belakang di atas maka di peroleh rumusan masalah yaitu.
Bagaimana cara melakukan strategi pemilihan supplier yang tepat dan memenubhi
kriteria di CV. Surya Putra Plastik dengan menggunakan metode Analytical

Hierarchy Process ?



1.3 Tujuan Penelitian

Berdasarkan rumusan masalah di atas maka diperoleh tujuan dari penelitian

ini menggunakan metode Analytical Hierarchy Process (AHP) antara lain :

1.
2.

Melakukan pembobotan masing-masing kriteria

Melakukan pemilihan supplier terbaik dari hasil penilaian rangking

1.4 Manfaat Penelitian

Dalam penalitian ini diharapkan dapat memberi informasi serta manfaat

kepada semua pihak yang terkait. Berikut beberapa manfaat dalam penelitian ini

antara lain :

1.

Manfaat Bagi Mahasiswa

Sebagai sarana untuk merealisasikan teori-teori yang didapat selama kuliah
dan menerapkannya dalam dunia nyata serta untuk menambah wawasan
berpikir mengenai permasalahan yang ada dalam praktek sesungguhnya
didalam dunia kerja.

Manfaat Bagi Perusahaan

Sebagai indikator dalam melakukan strategi pemilihan supplier yang tepat
serta memudahkan perusahaan dalam menganalisa dan mengevaluasi target
kinerja yang belum tercapai.

Manfaat Bagi Universitas

Sebagai bahan evaluasi mengenai standart pendidikan dan kurikulum
universitas, serta hasil dalam penelitian ini diharapkan dapat dijadikan

rujukan untuk mengembangkan ilmu pengetahuan baik untuk mahasiswa.



