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Lampiran 7. Kuesioner 

KUESIONER 

 

Judul Penelitian : Pengaruh Promosi Penjualan dan Harga 

Terhadap Keputusan Pembelian Panci Di 

Kecamatan Porong. 

 

1. Identitas Peneliti 

Nama : Surya Pratama Putra Paa 

NIM : 171500079 

2. Penghantar 

Kuesioner ini dibuat dalam rangka menunjang kegiatan 

penelitian yang dilakukan oleh peneliti selaku Mahasiswa 

Program Manajemen S1, Universitas PGRI Adi Buana 

Surabaya tentang  “Pengaruh Promosi Penjualan dan 

Harga Terhadap Keputusan Pembelian Panci Di 

Kecamatan Porong”, maka saya mengharapkan kesediaan 

Bapak/Ibu/Saudara/i untuk memberikan pendapat 

dengan cara mengisi angket atau kuesioner yang telah 

disediakan. 

3. Petunjuk Pengisian 

Berikanlah jawaban mengenai persepsi Anda mengenai 

promosi penjualan dan harga yang di dilakukan “Tiga 

Jaya” dengan memberikan tanda check list (√) pada salah 

satu jawaban yang paling sesuai dengan penilaian Anda. 

Kriteria penilaiannya adalah : 

a) SS = Sangat Setuju 

b) S = Setuju 

c) CS = Cukup Setuju 

d) TS = Tidak Setuju 

e) STS = Sangat Tidak Setuju 



 

 

4. Karakteristik Responden 

a) Jenis Kelamin : 

 Laki-laki  Perempuan 

 

b) Usia : 

 < 20 tahun  

 20 - 29 tahun  

 30 – 39 tahun  

 > 40 tahun 

 

c) Pekerjaan : 

 Pelajar / Mahasiswa  

 Wiraswasta 

 PNS    

 Pegawai Swasta 

 Lainnya, yaitu....................................... 

 

d) Pendapatan per bulan : 

 < Rp. 1.500.00 

 Rp. 1.500.000 – Rp. 2.000.000 

 Rp. 2.000.000 – Rp. 3.000.000 

 > Rp. 3.000.000 

 

e) Pernah membeli panci : 

 Ya 

 Tidak 

Jika (Ya) lanjut ke pertanyaan selanjutnya 

Jika (Tidak) maka stop.



 

 

I. Promosi Penjualan 

No. Pernyataan SS S CS TS STS 

1. Tiga Jaya melakukan 
promosi penjualan 
melalui marketplace, 
instagram, facebook, dan 
secara langsung. 

     

2. Banyaknya ukuran dan 
model panci yang 

ditawarkan kepada 
Anda membuat Anda 
semakin termotivasi 
untuk membeli. 

     

3. Seringnya promosi panci 
baru di media online 
menarik minat saya 
untuk membeli. 

     

4. Tawaran gratis ongkir 
membuat Anda tertarik 
untuk mengetahui lebih 
lanjut mengenai panci 
Tiga Jaya. 

     

5. Adanya tawaran diskon 
setiap pembelian paket 
panci Tiga Jaya menarik 
perhatian Anda membeli 
panci. 

     

6. Pelayanan yang 
diberikan Tiga Jaya 
kepada konsumen 
sangat baik 

     



 

 

II. Harga 

No. Pernyataan SS S CS TS STS 

1. Harga produk panci 
Tiga Jaya sesuai 
dengan kualitas 
barang. 

     

2. Harga produk tertentu 
dengan diskon Tiga 
Jaya sesuai dengan 

hasil yang Anda 
inginkan. 

     

3. Harga produk panci 
Tiga Jaya sesuai 
dengan manfaat yang 
Anda rasakan 

     

4. Harga produk panci 
Tiga Jaya lebih murah 
dari produk panci 
kompetitor 

     

5. Harga produk panci 
Tiga Jaya dapat 
dijangkau. 

     



 

 

 

III. Keputusan Pembelian 

No. Pernyataan SS S CS TS STS 

1. Anda membeli 
produk panci Tiga 
Jaya karena kualitas 
barang bagus. 

     

2. Anda membeli 
produk panci Tiga 
Jaya karena harga 
yang terjangkau. 

     

3. Pelayanan yang 
sangat baik membuat 
Anda berminat untuk 
membeli produk panci 
Tiga Jaya. 

     

4. Setelah melihat-lihat 
produk panci Tiga 
Jaya di Media Sosial 
membuat Anda 
tertarik untuk 
membeli. 

     

5. Adanya potongan 
harga membuat Anda 
tertarik untuk 
membeli produk panci 

Tiga Jaya. 

     

 

 

 

 

 

 

 



 

 

Lampiran 8. Tabel Durbin Watson 

 



 

 

Lampiran 9. rtabel 

 
 



 

 

Lampiran 10. ttabel 

 



 

 

Jenis Kelamin Usia Pekerjaan Pendapatan Per Bulan

1 Perempuan 20 - 29 tahun Pegawai Swasta Rp. 2.000.000 – Rp. 3.000.000

2 Perempuan > 40 tahun Pegawai Swasta > Rp. 3.000.000

3 Perempuan 20 - 29 tahun Pegawai Swasta > Rp. 3.000.000

4 Perempuan 20 - 29 tahun Pegawai Swasta > Rp. 3.000.000

5 Perempuan 20 - 29 tahun Pegawai Swasta > Rp. 3.000.000

6 Perempuan 20 - 29 tahun Pegawai Swasta > Rp. 3.000.000

7 Perempuan 20 - 29 tahun Pegawai Swasta > Rp. 3.000.000

8 Laki-laki 30 – 39 tahun Wiraswasta > Rp. 3.000.000

9 Perempuan 20 - 29 tahun Pegawai Swasta > Rp. 3.000.000

10 Perempuan 20 - 29 tahun Pegawai Swasta > Rp. 3.000.000

11 Perempuan 20 - 29 tahun Pegawai Swasta > Rp. 3.000.000

12 Laki-laki 30 – 39 tahun Wiraswasta > Rp. 3.000.000

13 Perempuan 20 - 29 tahun Pegawai Swasta > Rp. 3.000.000

14 Perempuan 20 - 29 tahun Pegawai Swasta > Rp. 3.000.000

15 Perempuan 20 - 29 tahun Pegawai Swasta > Rp. 3.000.000

16 Perempuan 30 – 39 tahun Pegawai Swasta > Rp. 3.000.000

17 Perempuan 30 – 39 tahun Wiraswasta > Rp. 3.000.000

18 Perempuan > 40 tahun Pegawai Swasta > Rp. 3.000.000

19 Perempuan 20 - 29 tahun Pegawai Swasta > Rp. 3.000.000

20 Perempuan 20 - 29 tahun Pegawai Swasta Rp. 2.000.000 – Rp. 3.000.000

21 Perempuan 30 – 39 tahun Pegawai Swasta > Rp. 3.000.000

22 Perempuan 20 - 29 tahun Pegawai Swasta > Rp. 3.000.000

23 Perempuan 20 - 29 tahun Pegawai Swasta > Rp. 3.000.000

24 Perempuan 20 - 29 tahun Pegawai Swasta > Rp. 3.000.000

25 Perempuan 20 - 29 tahun Pegawai Swasta > Rp. 3.000.000

26 Perempuan 20 - 29 tahun Pegawai Swasta > Rp. 3.000.000

27 Perempuan 30 – 39 tahun Pegawai Swasta > Rp. 3.000.000

28 Perempuan 20 - 29 tahun Pegawai Swasta > Rp. 3.000.000

29 Perempuan 20 - 29 tahun Pegawai Swasta > Rp. 3.000.000

30 Perempuan > 40 tahun PNS > Rp. 3.000.000

31 Perempuan 20 - 29 tahun Pegawai Swasta > Rp. 3.000.000

32 Perempuan 20 - 29 tahun Pegawai Swasta > Rp. 3.000.000

33 Perempuan 20 - 29 tahun Pegawai Swasta > Rp. 3.000.000

34 Perempuan 20 - 29 tahun Pegawai Swasta > Rp. 3.000.000

35 Perempuan 30 – 39 tahun Pegawai Swasta Rp. 2.000.000 – Rp. 3.000.000

36 Perempuan 20 - 29 tahun Pegawai Swasta Rp. 2.000.000 – Rp. 3.000.000

37 Perempuan 20 - 29 tahun Pegawai Swasta > Rp. 3.000.000

38 Perempuan 20 - 29 tahun Pegawai Swasta > Rp. 3.000.000

39 Perempuan 20 - 29 tahun Pegawai Swasta > Rp. 3.000.000

40 Perempuan 20 - 29 tahun Pegawai Swasta > Rp. 3.000.000

41 Perempuan 20 - 29 tahun Pegawai Swasta > Rp. 3.000.000

42 Perempuan 20 - 29 tahun Pegawai Swasta > Rp. 3.000.000

43 Laki-laki 30 – 39 tahun Wiraswasta > Rp. 3.000.000

44 Perempuan 20 - 29 tahun Pegawai Swasta > Rp. 3.000.000

45 Perempuan 20 - 29 tahun Pegawai Swasta > Rp. 3.000.000

46 Perempuan 20 - 29 tahun Pegawai Swasta > Rp. 3.000.000

47 Perempuan 20 - 29 tahun Pegawai Swasta > Rp. 3.000.000

48 Perempuan 20 - 29 tahun Pegawai Swasta > Rp. 3.000.000

49 Perempuan 20 - 29 tahun Pegawai Swasta > Rp. 3.000.000

50 Perempuan 20 - 29 tahun Pegawai Swasta > Rp. 3.000.000

51 Perempuan 20 - 29 tahun Pegawai Swasta > Rp. 3.000.000

52 Laki-laki 30 – 39 tahun Wiraswasta > Rp. 3.000.000

53 Perempuan 20 - 29 tahun Pegawai Swasta > Rp. 3.000.000

54 Perempuan 20 - 29 tahun Pegawai Swasta > Rp. 3.000.000

55 Perempuan > 40 tahun PNS > Rp. 3.000.000

56 Perempuan 20 - 29 tahun Pegawai Swasta > Rp. 3.000.000

57 Perempuan 20 - 29 tahun Pegawai Swasta > Rp. 3.000.000

58 Perempuan 20 - 29 tahun Pegawai Swasta > Rp. 3.000.000

59 Perempuan 30 – 39 tahun Pegawai Swasta Rp. 2.000.000 – Rp. 3.000.000

60 Perempuan 20 - 29 tahun Pegawai Swasta > Rp. 3.000.000

61 Perempuan 30 – 39 tahun Wiraswasta > Rp. 3.000.000

62 Perempuan 20 - 29 tahun Pegawai Swasta > Rp. 3.000.000

63 Laki-laki 30 – 39 tahun Wiraswasta > Rp. 3.000.000

64 Perempuan 20 - 29 tahun Pegawai Swasta > Rp. 3.000.000

65 Perempuan 20 - 29 tahun Pegawai Swasta > Rp. 3.000.000

66 Perempuan 20 - 29 tahun Pegawai Swasta > Rp. 3.000.000

Lampiran 11. Data Karakteristik Responden Kuesioner 

 



 

 

X1.1 X1.2 X1.3 X1.4 X1.5 X1.6 X2.1 X2.2 X2.3 X2.4 X2.5 Y.1 Y.2 Y.3 Y.4 Y.5

1 S S S S SS S S CS CS S S S S S S S

2 S S S SS CS S S S SS SS SS SS SS SS SS SS

3 SS SS SS SS SS SS SS S S S SS S S SS S SS

4 S S S SS SS S SS SS S S SS SS CS SS S S

5 CS S S S CS S S S S SS CS CS SS CS S S

6 S S SS S SS S S S SS S SS S CS SS S S

7 S S S S S CS S S S S S CS S S SS CS

8 SS S SS SS S SS S S SS SS SS SS SS SS SS SS

9 S S S S CS CS CS S SS CS S S S S SS S

10 S S SS SS S S S CS S S CS CS S S S S

11 CS S S S S S CS S S S CS S S S S S

12 CS TS S S S CS S CS S S SS S CS S CS S

13 S S S SS S S S S S S SS S S S S S

14 S S S S SS S SS SS SS S SS SS SS S SS SS

15 S SS S SS CS S SS SS S SS SS SS CS CS SS S

16 S CS S S CS S SS S SS S S S S S S S

17 SS S S S SS S SS S SS S SS S S SS SS S

18 S CS CS S S S S CS SS S SS SS SS SS SS SS

19 SS SS SS SS SS SS S S S SS S S SS S CS S

20 S S S S S S SS SS SS SS SS SS CS S S CS

21 SS S S SS S S S CS SS S S S S S S S

22 S S SS SS S S SS SS SS SS SS S S CS S S

23 S S CS S CS S SS S SS SS SS SS CS SS S S

24 S SS SS SS SS S S S SS S S SS SS SS SS SS

25 S SS S SS SS S SS S S SS SS SS SS SS S SS

26 CS S S S SS S CS S S S S S S S S S

27 S S SS SS S S SS S S SS S S S S SS S

28 S S CS S SS S S SS SS SS SS SS CS S SS CS

29 S CS S CS S S S SS SS SS SS SS SS SS SS SS

30 SS S SS S SS S S SS SS S S SS SS SS SS SS

31 S S CS CS CS S S S S S SS S SS S S CS

32 S S S CS CS S S S SS S S S S S S CS

33 S S SS S S SS SS SS S SS S S SS CS S S

34 S S CS S CS S SS S S SS SS S SS S S S

35 S SS S SS S S S S CS S S CS S CS CS S

36 S S S CS CS CS S SS S S SS S S S S S

37 S S S CS CS S S S S S S S S CS S S

38 S S S S S S S S SS S S S S SS CS S

39 S S SS CS S S CS S S S SS SS S S S SS

40 S S CS S SS S S CS S S S S SS SS S CS

41 S CS S S SS S SS S SS SS SS SS SS SS SS SS

42 SS SS SS SS SS SS S S SS S S SS SS SS S SS

43 S S CS S CS S S SS SS S S CS CS SS CS S

44 S CS S S CS S SS S SS SS S SS SS SS SS SS

45 S S CS S S S S S SS SS S CS S SS SS S

46 S S S SS SS S SS S SS S S S S S S S

47 CS CS S S S S S CS S S SS S S CS S S

48 S SS SS S S S S SS SS SS S SS SS SS SS SS

49 SS SS S S S S SS S S SS SS SS SS SS S S

50 SS S SS SS S S SS S SS SS SS S S S S SS

51 S SS CS S S S S S S S S S S S CS SS

52 S S S S S S SS S SS S SS CS CS S S S

53 S S S SS SS S S S SS S SS S CS S S SS

54 S S S S S S SS SS SS SS S S S S S S

55 S S S CS S CS S SS SS SS S S S SS S SS

56 S S S SS S SS S SS S S S SS SS SS SS SS

57 S S S SS S SS CS S CS S CS S S S S S

58 SS S S SS S CS SS SS SS SS SS CS S SS S S

59 S S S S S S S S S SS SS CS S SS S S

60 S S S S S S SS SS S CS SS S SS S SS S

61 S SS S S CS S S S CS S S SS CS S SS CS

62 S S SS S S S SS S S S SS S S S S S

63 SS SS SS SS SS SS SS SS SS SS SS SS SS SS SS SS

64 SS SS SS SS SS SS SS SS SS SS SS SS SS SS SS SS

65 SS SS SS SS SS SS SS SS SS SS SS SS SS SS SS SS

66 SS SS SS SS SS SS SS SS SS SS SS SS SS SS SS SS

Lampiran 12. Hasil Jawaban Kuesioner Responden 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

Lampiran 13. Uji Validitas SPSS 

 

 



 

 

 
 



 

 

Lampiran 14. Uji Reliabilitas SPSS 

 
Reliabilitas X1 

 

 
Reliabilitas X2 

 

 
Reliabilitas Y 



 

 

Lampiran 15. Uji Asumsi Klasik SPSS 

 

 

 
 

 
 



 

 

 
 

 
 



 

 

Lampiran 16. Foto Dengan Pelanggan 

 

 

 



 

 

Lampiran 17. Foto Produk Panci “Tiga Jaya” 

 

       

 


